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TENHO CERTEZA QUE DESEJA VER A SUA
EMPRESA PROSPERAR E CRESCER. 

Empresário
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Eu sei que aumentar o faturamento, atrair mais
clientes e oportunidades de negócios e lucrar
significativamente nesse ano está nas suas
prioridades.

O crescimento – em receitas e
lucros – é o critério pelo qual
medimos a condição de competir
e a saúde das empresas e isso é
fator determinante para a
qualidade e a remuneração de sua
gestão.

Os funcionários são atraídos
para empresas de crescimento
mais rápido porque oferecem
melhores oportunidades de
crescimento na carreira, salários
mais altos e maior segurança no
emprego. 

ATTENTION ATTENTION    ATTENTION  ATTENTION ATTENTION ATTENTION ATTENTION ATTENTION AT

ATTENTION ATTENTION ATTENTION  ATTENTION ATTENTION  ATTENTION  ATTENTION ATTENTION

ON ATTENTION ATTENTION  ATTENTION ATTENTION  ATTENTION  ATTENTION ATTENTION ATTENTION 



OS FORNECEDORES
PREFEREM CLIENTES EM

CRESCIMENTO MAIS
RÁPIDO PORQUE

TRABALHAR COM ELES
MELHORA SUAS

PRÓPRIAS
PERSPECTIVAS DE

CRESCIMENTO.
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com implicações para os processos
operacionais, financiamentos,
estratégia de recursos humanos,
design organizacional, modelo de
negócios e cultura de uma
empresa.

A taxa de crescimento sustentável
é o mais rápido que uma empresa
pode crescer sem ter que vender
capital ou tomar empréstimos. Mas
isso não é o único fator
determinante. 

Conhecimento de estratégia
organizacional, capacidade de
atrair talentos, capacidades
operacionais, sistemas de gestão
bem estruturados, cultura 
construída também são recursos
necessários para vender mais e
entregar, gerando clientes
satisfeitos, e podem se tornar
gargalos que limitam o crescimento
do seu negócio.

O CRESCIMENTO É UMA
ESCOLHA ESTRATÉGICA
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Então eu fiz um checklist dos pontos
que você precisa construir na sua
empresa e que irão te possibilitar fazer
isso acontecer em tempo record 

E o melhor de tudo, sem que isso custe a
sua qualidade de vida e mais peso sobre
os seus ombros para administrar. 

Veja se esse checklist é pra você:

VOCÊ DESEJA VER SUA EMPRESA
PROSPERAR
mas se sente sobrecarregado
com tantas responsabilidades?

VOCÊ TEM UM PLANO
AMBICIOSO PARA 2024 
mas depende de circunstâncias
favoráveis para ele se
concretizar? 
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VOCÊ ACHA MUITO DESAFIADOR
conseguir dobrar seu
faturamento esse ano? 

AGORA É COM
VOCÊ

01
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Você tem um plano de crescimento construído para
os próximos anos?

Você tem processos mapeados descritos em
fluxogramas, Procedimentos operacionais, Play
books e vídeos?

Você tem um mapa para crescer esse ano
intencionalmente?

Você tem mapeados os indicadores chave do seu
negócio para nortear a tomada de decisões?

Você tem um painel de bordo que cruza as informações
críticas referentes ao seu negócio e te apresenta as
informações mais relevantes em tempo real?

Decisão do ritmo de crescimento - Quão Rápido
sua empresa deseja e tem capacidade de
crescer.



R E A L L Y G R E A T S I T E . C O M  |  P A G E  0 3

Você tem pessoas chave com quem dividir
responsabilidades e prontas para conduzir o
crescimento lado a lado com você?

Você tem líderes chave ocupando os lugares certos
na sua empresa?

Você tem estratégias de contratação que te permitem
atrair talentos na velocidade que você deseja, que sejam
qualificados e permaneçam por muito tempo, gerando
lucros?

Você tem projetos de engajamento de equipes
acontecendo e mensurando resultados?

Suas equipes estão bem delimitadas e agrupadas da
maneira ideal?

Decisão do ritmo de crescimento - Quão Rápido
sua empresa deseja e tem capacidade de
crescer.
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Seu pessoal é maduro e suas equipes mantém
consistentemente a produtividade e os resultados?

As pessoas que trabalham com você são
acompanhadas de perto e você consegue medir o
progresso delas ao longo do tempo?

Decisão do ritmo de crescimento - Quão Rápido
sua empresa deseja e tem capacidade de
crescer.

Suas metas são estabelecidas com critério e alcançadas
quase sempre?

Você tem modelos de negócios atrativos e mais de
um modelo operando na sua empresa, geridos de
maneira específica?

A cultura da sua empresa já foi mapeada e moldada
intencionalmente?



Checklist pra dobrar o faturamento da sua empresa nos
próximos meses
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Você tem planos de remuneração adequados, que
incentivam as pessoas a permanecer e a crescer no seu
negócio?

1 - Decisão do ritmo de crescimento - Quão Rápido
sua empresa deseja e tem capacidade de crescer.

- Sua empresa tem reservas financeiras para acelerar o
crescimento?
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você tem investido na construção de uma marca
reconhecida e valiosa?

Capacidade de geração de
demanda 

Sua marca hoje é referência em algo na mente dos seus
clientes?

Sua empresa tem um relacionamento intencional com
sua base de clientes?

Seus ex clientes compram novamente da sua empresa com
frequência?

Sua empresa costuma receber recomendações
expontâneas dos clientes?
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Sua empresa tem alguma capacidade profunda que a
diferencia dos concorrentes?

Capacidade de geração de
demanda 

O portifolio de produtos e serviços que sua empresa
oferece atende o cliente em etapas diferentes da jornada
de compra deles?

Seu negócio está bem posicionado no Google e em
redes sociais estratégicas?

Sua empresa tem parcerias estratégicas consolidadas que
aceleram a geração de demanda?

Hoje, se você quisesse vender 20 a 30% mais, você saberia
o que exatamente fazer para alcançar tal resultado?
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Atualmente sua empresa tem ativos que serviriam para
atender a novos públicos alvo?

Capacidade de geração de
demanda 



QUERO AGENDAR MEU HORÁRIO

CAROLINE CALAÇA

PARABÉNS!
POR COMPLETAR O SEU CHECKLIST, VOCÊ DEU UM PASSO IMPORTANTE

EM DIREÇÃO AO CRESCIMENTO E SUCESSO DO SEU NEGÓCIO. 

COMO FORMA DE APOIO, ESTOU TE OFERENCENDO UMA REUNIÃO
ESTRATÉGICA COM UM CONSULTOR DA MINHA EQUIPE.

 JUNTOS, VAMOS EXPLORAR COMO TRANSFORMAR SUAS DESCOBERTAS
EM AÇÕES CONCRETAS. 

CLIQUE NO LINK ABAIXO PARA AGENDAR SEU HORÁRIO. 

https://carolcalaca.com.br/quiz/aplicacao/

